BTS M.U.C. Informatique

TD : Calcul des perspectives de profits à moyen terme d’une PME

Nous sommes le 30 décembre 2004. Monsieur Le Cloarec, PDG de la BIKE HELMET Cie vient de recevoir un proposition de rachat d’une filiale domiciliée en Bretagne, à Theix (Morbihan) : la SA Golden Bike. Celle ci produit un modèle unique de casque pour deux roues de petites cylindrées (du scooter de 50cm3 aux motos de 125cm3). Ce modèle de casque est décliné en plusieurs coloris. 

Cette proposition est inattendue, d’autant qu’elle lui semble intéressante eu égard aux maigres propositions qui lui ont été faites au cours des années passées.

La SA Golden Bike est réputée sur le marché du casques moto comme étant plutôt agressive, grâce au fort dynamisme de son  produit (un nouveau modèle tous les 6 mois), et une politique de prix concurrentielle.

Mr Le Cloarec ne peut laisser passer une telle proposition. Toutefois il tient à faire le point sur la capacité de sa filiale à générer des cash flow. Mr Le Cloarec décide donc de faire une projection financière à 5 ans de sa filiale Golden Bike sur le marché français.

Il retient les hypothèses suivantes : 

Marché

· Le niveau des ventes de casques moto sur le marché français a été de 800 000 unités en 2004. On prévoit une demande stable sur ce marché pour les 5 ans à venir.

· La part de marché de Golden Bike sur ce marché a été de 2% en 2004 et devrait croître à un rythme de 5% par an sur les 5 années à venir.

Prix

Le prix commercial HT d’un casque de Golden Bike est de 120 euros en 2004. Toutefois on prévoit une chute du prix, compte tenu de la politique agressive de la Société en matière de prix, et de la concurrence asiatique croissante.

	Année
	Prix en euro

	2004
	120

	2005
	115

	2006
	112

	2007
	110

	2008
	108

	2009
	105


Couts de fabrication

Le cout total d’un casque est de 85 euros en 2004. Ce coût va augmenter à un rythme de 1% par an sur les 5 années à venir.

Les couts d’amortissements de la société Golden Bike sont indiqués dans ce tableau : 

	
	AMT en 

	Année
	euros

	2004
	30000

	2005
	27000

	2006
	23000

	2007
	18000

	2008
	14000

	2009
	8000


Capacités de production de l’usine de la SA Golden Bike

La capacité actuelle de l’usine est de 16 000 casques par an. L’augmentation de cette capacité de production se fait par bloc de capacité supplémentaire de 1000 casques, pour une cout supplémentaire d’investissement de 20 000 euros par bloc. Ainsi, si la production passe de 16000 à 16543 casques, la capacité passe de 16000 à 17000 casques, soit 16000 + 1000. Il en sera de même pour un niveau de production de 16089 (capacité de 17000) passant à une production de 17898 (capacité de 18000).

Imposition

On retient le taux de l’IS à 33,3%.

Autres éléments : 

· La dépréciation correspond aux amortissements.

· Le cash flow est égal au profit après impôt augmenté de la dépréciation.

· L’actualisation en 2004 des cash flow des 5 années à venir se fait à un taux de 12%.

Travail à faire : 

· Complétez la feuille excel jointe.

· Calculez pour chaque année le cash flow net correspondant

· Calculez la valeur actualisée nette en 2004 des cash flow.

