BTS Muc. Informatique commerciale

TD Informatique.

Fiche pédagogique

Niveau d’enseignement

BTS Management des Unités Commerciales, première année

Eléments de programme ou de référentiel concernés

	Savoirs
	Limites des connaissances
	Commentaires

	S 82 L’organisation de l’information

821 L’organisation des informations

· Systèmes d’information

· Architecture

· Stockage

822 L’organisation physique et matérielle

· description des éléments constituant un réseau

· accès et procédures d’accès


	Analyser la structuration des données à travers des représentations schématiques

Déterminer dans le cadre d’une situation commerciale donnée les ressources informatiques nécessaires

Type de matériel

Famille de logiciel

Moyens d’accès sécurisés aux ressources


	L’architecture présentée doit appartenir à une unité commerciale. Il peut s’agir d’une partie du système d’information.

Toutes les formes de présentation schématisée d’un système d’information sont acceptées.

La présentation des fonctionnalités des composants doit permettre une compréhension du système existant (avantages et limites).


Organisation & Progression

Progression

La mise en situation intervient en première année. Elle intervient après que l’étudiant ait acquis en cours les notions essentielles relatives aux architectures réseau et aux informations commerciales. Il est aussi préférable que la séance intervienne après une remise à niveau sur un logiciel de présentation.

Les objectifs de la séance sont : 

· Une meilleure appréhension du système d’information d’une unité commerciale à partir d’un mini cas d’entreprise.

· La familiarisation avec des termes techniques auxquels l’étudiant(e) sera confronté(e) dans ses lectures de veille et sur son terrain de stage.

· D’exercer l’étudiant(e) à la schématisation d’un système d’information à partir d’informations brutes recueillies en stage ou mission professionnelle. Cette schématisation vient compléter le descriptif du système d’information, partie obligatoire de son dossier support à l’épreuve ACRC, Action et conduite de la relation commerciale.

Organisation

	Durée
	2h

	Outils requis
	Un accès internet permettant de compléter la lecture du mini cas par une recherche d’informations et d’images.

Un logiciel de présentation pour élaborer le schéma du SI.


